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Misja Banków Spółdzielczych

2

Działanie na rzecz swoich 
członków, klientów oraz rozwoju środowiska lokalnego. 

Tak, jak potrzeba i tam gdzie potrzeba. 
Gdzie inni nie chcą lub nie potrafią. 

Realizacja hasła „Myśl globalnie, działaj lokalnie”.  



Współdziałanie Banków Spółdzielczych i JST na lokalnym rynku
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Jednostki 
Samorządu 

Terytorialnego

Banki 
Spółdzielcze

Społeczność 
Lokalna, 

Przedsiębiorcy, 
Rolnicy

Mieszkańcy

Klienci

Udziałowcy

Pracownicy



Wspólne cele Banków Spółdzielczych i JST
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Rozwój gospodarczy gminy – zapewnianie infrastruktury (drogi, budynki, 
obiekty) / dostęp do kapitału, finansowanie

Rozwój społeczny lokalnej społeczności - edukacja, 
świadczenia/programy społeczne, wychowawcze i kulturalne   

Zwiększanie lokalnego dobrobytu przez zwiększanie dostępu do usług i 
świadczeń komunalnych oraz zasobności społeczności lokalnej
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W małych i średnich miejscowościach.

Wsparcie dla ponad 1000 różnych inicjatyw 
lokalnych rocznie.  

Realne i potrzebne.
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Bank Spółdzielczy jako mecenas lokalnego środowiska

 Funkcjonujemy najbliżej swoich Klientów

 Rozwijamy się razem z nimi 

 Wspieramy lokalne inicjatywy i rozwój społeczności lokalnych 

 Inspirujemy programy społeczne

 Prowadzimy działania charytatywne 

 Angażujemy się w procesy tworzenia

osobowości społecznej regionu

 Wspieramy to, co ważne dla mieszkańców 

lokalnych środowisk

Dbamy o miejsca, w których żyjemy
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Rola Banku Spółdzielczego

7

• Relacje z klientem

• Relacje z instytucjami 
zewnętrznymi

• Instytucja lokalna, 
zawsze blisko

• Wsparcie środowisk 
lokalnych

• Praca z młodzieżą

• Kreuje rozwiązania 
biznesowe;

• Rozwiązania szyte na 
miarę, elastyczne.

• Kredyty, w tym unijne

• Depozyty

• Bankowość 
elektroniczna

BANKIER DORADCA

MECENASPARTNER



Przykładem takiego partnerstwa jest współpraca z rolnictwem. 
Banki Spółdzielcze są liderami w rynku kredytów dla rolnictwa.
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Partnerstwo ma prawdziwy sens jeśli można na nim polegać!

Banki Spółdzielcze wspierają rozwój kraju i regionów bez względu na 
koniunkturę. 

Wsparcie finansowe umożliwiające rozwój lokalnej przedsiębiorczości
ma realne znaczenie dla rozwoju społeczności lokalnej i poziomu 

życia. 



Szerokie doświadczenie w relacjach z instytucjami 
zewnętrznymi - kluczowi Partnerzy

9Lokalne Grupy Działania

WYMIANA  WIEDZY i DOŚWIADCZEŃ WSPÓŁPRACA W FINANSOWANIU

WSPÓLNA PRACA DLA ROZWOJU KRAJU I ŚRODOWISKA LOKALNEGO
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Szeroka oferta i doświadczenie we współpracy z samorządami 
terytorialnymi

 JST – strategiczny Klient Banków Spółdzielczych SGB

 Długoletnie doświadczenie, pozwala obsługiwać setki powiatów i gmin na terenie 

całego kraju

 Elastyczna oferta dopasowana do indywidualnych potrzeb

 Pełne spektrum usług bankowych, m.in. obsługa rachunków, przelewy, lokaty, 

wypłaty świadczeń, karty płatnicze, bankowość elektroniczna

 Kredyty preferencyjne ze środków Europejskiego Funduszu Rozwoju Wsi 

Polskiej 
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Emisja obligacji komunalnych – alternatywa dla kredytu

 Dodatkowy element promocji gminy, przyciągający potencjalnych inwestorów

 Przeznaczenie środków finansowych z emisji obligacji:

 inwestycje związane z budową i modernizacją m.in.: dróg, infrastruktury, 

budynków użyteczności publicznej

 wkład własny przy inwestycjach finansowanych z funduszy europejskich

 finansowanie planowanego deficytu budżetowego i spłata wcześniej 

zaciągniętych zobowiązań

 Od roku 2010 SGB-Bank był organizatorem emisji obligacji na kwotę 135 

mln zł dla 33 Powiatów, Miast i Gmin
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Współpraca w ramach Partnerstwa Publiczno-Prywatnego

 Banki Spółdzielcze jako naturalny partner dla samorządów gminnych i 

lokalnych przedsiębiorstw

 Możliwość wykorzystania alternatywnych modelów finansowania 

(dzierżawa inwestycji z możliwością odkupienia)

 Szersza współpraca w zakresie pozyskiwania zewnętrznych źródeł 

finansowania w ramach nowej perspektywy (środki unijne)
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Bank Spółdzielczy na rynku lokalnym

 Lider rynku lokalnego

 Utrzymanie autentycznych relacji

 Nowoczesne systemy IT, wspierające obsługę Klienta

Wsparcie lokalnych  społeczności (społeczna 

odpowiedzialność) 



Dziękuję za uwagę 


